Dans le monde de I'entreprise, conclure une vente ne repose pas uniquement sur des arguments
rationnels : la posture, la confiance, la narration et la capacité a capter I'attention jouent un réle
essentiel. Inspiré des techniques théatrales, ce stage propose une approche innovante de la
vente en entreprise, en mettant 'accent sur la communication verbale et non verbale, la mise en
récit et la gestion des interactions.

Destiné aux commerciaux, entrepreneurs et managers, cet atelier s'appuie sur les outils du
théatre (mise en situation, improvisation, gestion du corps et de la voix) pour améliorer I'impact
d’'un discours commercial et optimiser les chances de conclure une vente.

Les participant.e.s, par un entrainement concret et sensible, vont explorer trois points
primordiaux de la communication :

¢ L’'intention : la facon dont on souligne son discours par des mouvements du corps, la
gestion de l'espace et l'intonation.

e Les objectifs: la communication se caractérise par un but précis a atteindre par le
locuteur, objectif différent selon la séquence, qui nécessite une compréhension des
différents procédés argumentatifs possibles.

¢ L’invention : développement de la capacité d’'adaptation dans le discours (réactivité,
créativité, assimilation du discours de I'autre poury répondre...)

Pendant ce stage reparti sur 2 jours, les participants apprendront d'abord les intéréts d'un bon
storytelling, et de I'importance du regard et de la voix. Puis, la deuxiéme journée sera consacrée
a de la mise en situation a travers des exercices de pitch de vente, simulation d’entretien et
feedback.



En collectif L’ANNEXE

Entreprise : 20 participants par stage. 45 Avenue de Verdun,
Mixte, Parité Homme / Femme 93230 ROMAINVILLE
(ou chez partenaire)

En collectif : En collectif:
e Entreprise: 1 a2 journée(s) pour e Formation Entreprise : sur
un total de 7 heures mesure, nous consulter

Ce stage est concu pour les salariés dans une optique d’amélioration professionnelle

Atelier proposé par la Cie JETZT. 0953145099

contact@annexeromainville.com

Animé par Déborah Banoun

annexeromainville.com
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